INSOR Efektywna Prezentacja

Cele

Po szkoleniu kazdy z uczestnikow:

® bedzie znat mocne i stabe strony swoich
dotychczasowych prezentacji oraz stylu
prezentowania

® bedzie rozumiat i umiat wykorzysta¢ wiedze
dotyczaca przygotowania i planowania prezentacji

® bedzie potrafit jednoznacznie okresli¢ kluczowe
zachowania i umiejetnosci stosowane przez
najbardziej efektywnych prezenterow

® bedzie potrafit zaplanowac¢ i przeprowadzi¢
prezentacje wykorzystujac model efektywnego
prezentera

® bedzie umiat wyselekcjonowac i przygotowac
odpowiednie grafiki, przyktady i pomoce wizualne
tak, aby wzbogaci¢ swoje prezentacje

® bedzie znat obiektywng ocene swojego nowego
stylu prezentacji wg modelu Huthwaite

® otrzyma konstruktywne wskazéwki do dalszego
doskonalenia swoich umiejetnosci w precyzyjnie
okreslonych obszarach

Uczestnicy

Osoby prowadzace oficjalne prezentacje handlowe,
réwniez dla osob decyzyjnych ze strony klienta. W
sytuacji, gdy np. ekspert techniczny prowadzi cze$¢
prezentacji, warto aby cate zespoty kontaktujace sie z
klientami miaty mozliwo$¢ pracy nad ujednoliceniem

stylu i tre$ci przekazu.

Zawartos¢ programu

Identyfikacja mocnych i stabych stron

® \Wstepne prezentacje i cwiczenie pozwalajace
kazdemu uczestnikowi pozna¢ mocne i stabe strony
dotychczasowego stylu prezentacji.

Model skutecznego prezentera
® |Integracja, Struktura, Opracowanie, Retoryka.
Tres¢é przekonujacych prezentacji

® Opis obecnej sytuacji i probleméw klienta.
® Przedstawienie siebie jako idealnego dostawcy.
® Potrzeby, tak jak formutuje je klient.

® Stosowane przez klienta kryteria wyboru idealnego
dostawcy i sposéb, w jaki je spetniamy.

® Problemy klienta i ich konsekwencje.
® Rozwigzania zaspokajajgce potrzeby klienta.
® Korzysci i wartos¢ oferowanych rozwigzan.

® Radzenie sobie z obawami klienta dotyczacymi
ryzyka, kosztéw i problemoéw wdrozeniowych.

Style prezentaciji

® Najczestsze btedy.
® Dbanie o wlasciwy przekaz.

® Techniki radzenia sobie z trudnym audytorium.
Planowanie i przygotowanie prezentacji

® \Wybdr przekonujacych tresci.
® Planowanie kolejnosci i struktury.

® Przygotowywanie przyktadéw: ilustracje, pomoce
wizualne i sprzet.

® \Warianty aranzacji wnetrza.
Prowadzacy i liczba uczestnikow

Szkolenie jest prowadzone przez konsultantow firmy
Doradca przeszkolonych i certyfikowanych przez firme
Huthwaite International. W celu zapewnienia kazdemu
uczestnikowi wystarczajgcej uwagi oraz mozliwosci
oceny przez trenerow, maksymalna liczba uczestnikéw

w grupie nie moze przekraczac 8 oséb.



